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Představení
� Spolupracuji se společností M&M reality

� V oboru jsem 7 let

� Prodal jsem 240 nemovitostí (pouze 10 pronájmů)

� Za cca 525.000.000,-Kč, 

� Celkem provize přes 21.700.000Kč bez DPH 



Výsledky
� Začal jsem v červnu 2017 (slavím 7.let v realitách)

� V roce 2020 jsem se umístil na 14.místě ve společnosti

� V roce 2021 na 12.místě

� V roce 2022 na 1.místě (prodal jsem 47 nemovitostí)

� V roce 2023 opět na 1.místě (prodal jsem 46 nemovitostí)

� Jsem 31.nejúspěšnější makléř v historii firmy



Současný stav
� Mám dostatek zakázek

� U všech mám výhradní smlouvu

� Nemám problém si obhájit svoji provizi

� Já určuji pravidla a postup celého obchodu



Jak jsem toho dosáhl?



Jak jsem toho dosáhl?

Nechal jsem si poradit 

a začal jsem dělat 

osobní marketing makléře



Výhody marketingu
� Nikam nevolám

� Zakázky nesháním

� Nikoho neuháním

� Nic nehledám

� Klienti volají mně a chtějí moji práci

� Naučil jsem se odmítat



Co je to osobní marketing makléře?

V čem to spočívá?

Vždyť je to tak jednoduché!!!



� Dávám o sobě vědět.

� Musím být vidět!!!

� A to dostatečně, aby si mne všimli!



Jak toho dosáhnout?



� Webové stránky

� Sociální sítě

• Facebook 

• Instagram

• TikTok

• YouTube 

• LinkedIn

� Reklama

Využívám online propagaci



Webové stránky

� Aktivní, živé, fungující, 

� S prezentací makléře, jeho služeb, výsledků a úspěchů, 

� Propojené s mailovým automatem, případně s magnetem na klienty

� S prodanými a aktivními zakázkami, 

� Ne jen internetová vizitka

� Propojení s Facebookem, Googlem a Seznamem



Facebook
� Živý osobní profil (hezká a aktuální fotka, informace, nové příspěvky, videa, …)

� Ale hlavně funkční firemní stránka (kontakty, pravidelné příspěvky, videa, ne jen inzeráty na prodej)

� Reklama (na samotného makléře, na zakázky, na služby, na úspěchy,…)

� Cílení na daný region, konkrétní skupinu lidí, zájmy, atd.



Instagram, TikTok, LikedIn

� Pravidelné příspěvky, 

� Aktivní kontakty, odkazy, 

� Videa, fotky, 



YouTube

� Videoprohlídky, 

� rozhovory, 

� podcasty, 

� přednášky, 

� upoutávky

� Všude odkazy a kontakty.



Reklama
� Seznam + Google + Facebook

� Odkazy a kontakty

� Nastavená reklama

� Remarketing



� Když budete všude aktivní, vše propojíte a vše vám bude fungovat, budou o vás klienti vědět.

� Proč by se neobrátili na člověka, kterého znají?

� Na člověka, kterého vidí každý den, kterého mu doporučují jeho známí, protože i oni ho všude vidí a sledují 
jeho práci. 



� Když se ptám svých klientů, proč se rozhodli pro mne a moji práci, odpověděli, že mne všude vidí, že jsem 
všude vidět,  že mne už dlouho sledují, a že nepotřebují nikoho jiného hledat, protože mne znají.

� Přeji vám, abyste i vy byli všude vidět a klienti se na vás s důvěrou obraceli.


