


5 zásadních chyb 
které makléřům brání získávat zakázky (a jak je jednoduše odstranit)

Úvod
Sociální sítě máš. Příspěvky taky. Ale zakázky se nehrnou?
To je častá realita. Většina makléřů dělá nejen na Facebooku několik 
zásadních chyb – a ani o tom neví. Tento stručný e-book ti ukáže 5 
nejčastějších přešlapů, které zabíjejí tvůj dosah i důvěru. A hlavně: ukážu ti, 
jak to změnit.



❌ CHYBA 1: Funguješ jen na osobním 
profilu
Osobní profil je skvělý pro vztahy, ale ne pro byznys. Bez firemní stránky:
✓ nemůžeš cílit reklamu
✓ nezískáš relevantní fanoušky
✓ působíš méně profesionálně

👉 Jak to změnit:
 
Založ si firemní stránku na Facebooku a LinkedInu. Ať je jasné, že jsi 
makléř. Využij obě platformy – oslovíš různé typy lidí a zvýšíš šanci na 
zakázky.



❌ CHYBA 2: Sdílíš hlavně nabídky
Prodáváš byty – ale neprodáváš sebe. Pokud jen sdílíš inzeráty a pořád 
něco nabízíš, fanoušky to nebaví. A majitelé tě nezačnou vnímat jako 
člověka, kterému by svěřili prodej.

👉 Jak to změnit: 

Sdílej i obsah s přidanou hodnotou – např. tipy, realitní know-how, příběhy 
z praxe. A hlavně informace o tom, co se děje na realitním trhu. Ukaž, že 
rozumíš trhu. Lidé nechtějí katalog, chtějí makléře, kterému věří.



❌ CHYBA 3: Nemáš uvedeno, že jsi makléř
78 % makléřů nemá na Facebooku uvedeno, co dělají + jejich kontaktní 
údaje včetně webových stránek.  
Bez toho nikdo netuší, čím se živíš. Lidé si tě nemohou prověřit. A 
přicházíš o kontakty, za kterými se skrývá byznys.

👉 Jak to změnit: 

Uprav si profil a stránku – jasně napiš, že jsi realitní makléř. Přidej i kontakty, 
město, kde působíš, a odkaz na web. Ať tě lidé snadno najdou a kontaktují.



❌ CHYBA 4: Tvoje příspěvky nemají 
hodnotu
Sdílíš selfies z kanceláře, nabídky, fotky nemovitostí? Fajn, ale to nestačí.

👉 Jak to změnit: 

Lidé chtějí praktické informace o trhu, daních, finacování, převodu, 
chybách při prodeji. Dej jim to. Stačí krátké tipy 2× týdně – vytvoříš dojem 
odborníka. A to tě tím správným způsobem prodává.



❌ CHYBA 5: Nejsi pravidelný a 
konzistentní
Měsíc postuješ, pak ticho. A pořád dokola. 
To je jako kdybys každý měsíc znovu začínal od nuly.

👉 Jak to změnit: 

Obsah má smysl, jen když je pravidelný. A ano – chápu, že na to nemáš 
čas, náladu a třeba i buňky. Právě proto jsem připravil webinář, kde ti ukážu 
konkrétní příklady, postupy a nástroje, jak to zvládnout efektivně a bez 
stresu.



🎥 Chceš vědět, jak na to konkrétně? 
Přijď na webinář zdarma
✅ Ukážu ti přesné typy příspěvků, které fungují 
✅ Zjistíš, jak to celé zjednodušit a automatizovat 
✅ Dostaneš inspiraci, jak budovat silnou značku makléře na sítích 

🎯 Přihlas se zdarma tady: 
👉 https://chytrymakler.cz/free-webinar/

https://chytrymakler.cz/zdarma-webinar/

