a vétsina maklérd o tom vUbec nevi
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Téchto 5 véci dnes rozhoduje nejvic:




1. Jak makléf pusobi online (jesté pred prvnim kontaktem)

Podiva se na:

Pokud maklér online nepUsobi presvédcive, dUvéra kondi driv, nez zacne.




2. Dukazy, Ze maklér skuteéné prodava nemovitosti

Sleduji napriklad:

Chtéji vidét, ze maklér uz pomohl lidem ve stejné situaci jako jsou oni.




3. Jak maklér vysvétiuje svuj postup

Chce vedeét:

- 4 - -

Makléfr, ktery md jasny systém, pUsobi profesiondinéji nez ten, ktery mluvi obecné.




4. Jak maklér komunikuje a jaky z néj maiji pocit

Nejistota, tlak nebo chaos dUveéru snizuiji.




5. Jak se maklér odlisuje od ostatnich

Nakonec si vybiraji toho, kdo pusobi jinak.

- -
-

Rozhoduje, kdo pUsobi jako nejlepsi volba pro jejich konkrétni situaci.




Shrnuti

1NeS Nevypirdajl MakKiere m':-.;;'\“ foho, co makler rika o sobe ci kolik mo

Nebudte zaménitelny s prdmérnou vétsinou.




Tip pro vas:

Q|

Starejte se o obchod a socidlni sité nechte na nds. Aktivujte se ted!



https://chytrymakler.cz/balicek-socialni-site/

	Slide 1: 5 věcí, které dnes majitelé sledují,  než si vyberou makléře 
	Slide 2: Majitelé dnes NEpřemýšlí  stejně jako před 5 nebo 10 lety.  Nevybírají makléře podle loga kanceláře.  Vybírají podle důvěry, jistoty a dojmu, který z makléře mají ještě dřív, než se s ním spojí.
	Slide 3: 1. Jak makléř působí online (ještě před prvním kontaktem)  Majitel si makléře téměř vždy nejdřív „proklepne“.   Podívá se na: - webové stránky - sociální sítě - aktivní zakázky - hledá cokoli zajímavého  Podvědomě si klade otázku: „Působí tento č
	Slide 4: 2. Důkazy, že makléř skutečně prodává nemovitosti  Majitelé nehledají sliby. Hledají důkazy.   Sledují například: - prodané nemovitosti - reference klientů - reálné výsledky - způsob prezentace nemovitostí - blogové články - atd., stráví přesvědč
	Slide 5: 3. Jak makléř vysvětluje svůj postup  Majitel nechce jen slyšet „já vám to prodám“.  Chce vědět: - co přesně makléř udělá - jak bude probíhat prezentace - jak bude probíhat propagace - jak bude hledat kupce - jak a jak často bude komunikovat
	Slide 6: 4. Jak makléř komunikuje a jaký z něj mají pocit  Rozhodují se často podle pocitu: „Tomuto člověku bych svěřil svou nemovitost.“  Majitelé velmi silně vnímají: - jistotu - klid - profesionalitu - srozumitelnost  
	Slide 7: 5. Jak se makléř odlišuje od ostatních  Majitelé často osloví více makléřů.  Nakonec si vybírají toho, kdo působí jinak. - Nemusí být nejlevnější - Nemusí být z největší kanceláře - Nemusí mít nejdelší praxi
	Slide 8: Shrnutí  Majitelé si dnes nevybírají makléře podle toho, co makléř říká o sobě či kolik má hvězdiček, úspěchů a v jaké pracuje kanceláři.   Vybírají si podle toho, jak makléř působí, jaké má důkazy a jakou v nich vyvolá důvěru.  Ten, kdo tohle po
	Slide 9: Tip pro vás:   Chcete být vidět v online prostoru?  Chcete nebýt jako průměrná většina?  Chcete nebýt zaměnitelný?   Aktivujte si Balíček sociální sítě: - Postaráme se, abyste byli vidět – pořád - Postaráme se o desítky příspěvků měsíčně - Postar

