 Alebo nie si maklér.

N

- Ako si vybudovat stabilny prisun
zakaziek vdaka pravidelnej viditelnosti
na socialnych sietach.
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78 % internetovej
populacieje —
denne na sietach.

; Travia tam priemerne
2,5 hodiny denne.

oy Najaktivnejsie publikum na
Facebooku: Boomers (60+)
a Generacia X (43-59 rokov).

Preklad pre maklérov:
8 z 10 ludi je online a najaktivnejsi su ludia 43+ = majitelia nehnutelnosti.



AU, teraz to zabol....

Mozno sa ti to nebude pacit. Mozno som prilis tvrdy.
Mozno prehanam? Tak si odpovedz:

Kol'ko zakaziek ti tento
rok priniesli socialne siete?




Realita moderniho majitela

1. Najskor ta vidi - 2. Potom si ta preve

Zaznamené tvoju Sleduje tvoju odbornost,
pritomnost na | Cita tvoj obsah, buduje si

~ socidlnych sietach. k tebe vztah na dialku.

Zasadny fakt: Telefonat je az uplne posledny krok digitalneho preverenia.



Skusenosti vs. Pozornost

Maklér A (Stara Skola) Maklér B (Moderny pristup)

e 12 rokov praxe 2 roky praxe
e 200 predajov Pravidelny obsah
e Ticho na sietach Skveld online vizitka

Vysledek: Neviditelny. Vysledek: Ziskava zakazku.

Je jedno, kolko mas predang, ked o tom trh nevie. Komu zavola majitel?
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5 chyb, ktoré zabijaju tvoj dosah (a doveru)

Socialne siete mas. Prispevky tiez. Ale zakazky sa nehrnu?
Vacsina maklerov robi zasadné preslapy, o ktorych ani nevie.

rﬂ.

| x 1. Len osobny profil (ziadny biznis) a

x 2. Nekonecny katalég ponuk

gl
[+#

x 3. Skryta profesia (tajny maklér) | x 4. Obsah bez pridanej hodnoty

fiy
|

x 5. Smrtiaca nepravidelnost

-
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Chyba 1: Len osobny profil
Len osobny profil

<

Problém:

Osobny profil nespusti
reklamu a posobi
amatersky.

Riesenie: ZalozZ si
profesionalnu
firemnu stranku
(FB/LinkedIn). Oddel
vztahy od biznisu.

Chyba 2: Zdielas len ponuky
Zdielas len ponuky

<

Problém:

Ludia nechcu listovat
kataldgom. Predavas
byty, nie seba.

Riesenie: Zdielaj know-
how, pribehy a dianie na
Ludia chcu makléra,

ktorému veria, nie
nastenku inzeratov.
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Chyba 3: Tajny agent

Problem RiesSenie

Tajny agent je vazny problém, ktory Otvoreny agent buduje dbveru, a preto
ohrozuje tvoj dosah a dbveru. je délezité byt transparentny a
autenticky.

Chyba 4: Obsah bez hodnoty

Problém Riesenie

Obsah bez hodnoty neprinasa ziadnu Obsah bez hodnoty nahrad’ hodnotnym
hodnotu, a preto ho ludia ignoruju. obsahom, ktory vzdelava a inSpiruje tvoje
publikum.

7

4

» TRESET Y-
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CHYBA 5: Kruta matematika socialnych sieti

Krivka zabudania

100%
100+ prispevkov rocne - Mas stabilny biznis. Mesiac
postovat a potom mi¢at znamena zacinat stale od nuly.
T 80%
=
D
o 60%
E 1 tyZzden ticha = Si zabudnuty:.
-
o 40%
[
a
=
20% 1 mesiac ticha - Nie si relevantny.
\ 3 mesiace ticha = Si prec.
U% T e .. e ——
1 tyzden 1 mesiac 3 mesiace 1 rok
Cas
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Preco makléri zlyhavaju? (Nie je to lenivost)

Maklér obchoduije, riesi klientov, strazi

pravne veci, snazi sa mat cas na rodinu...

a do toho ma este vymyslat prispevky?

e Nevedia, Co pisat.
e Nemaju cas to tvorit.
e Nemaju v tom systém.

Vysledok: Su zahlteni a nevydrzia.

ZMLUVY

OBHLIADKy

RODINA

KL ENT) TVORp A
| . OBsayy
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Hra na dlouhou trat

oo e Sl S i

Stiecha: DUVERA (Ukazuj zakulisi)
~ Spojenie predchadzajicich dvoch buduje doveru, aj ked klient prave nelajkuije. 4

Pilier 1:
ODBORNOST Wl _ ¥

(Vysvetluj). Uk&Z, 2e trhu " 1 R | ky).
naozaj rozumies. istentny, ukaz,
astavis

T E—




Co realne funguje (a ¢o ta len stresuje)

Co nefunguje Co prinasa zakazky

e Honba za viralnym videom e Zeleznéa pravidelnost

2-3 posty tyzdenne
e Snaha o hollywoodsku grafiku AP )

J e Redlna hodnota pre majitelov

e Narazove “vykriky” do tmy
e Dlhodobost a vytrvalost

' N

Nepotrebujes miliony zhliadnuti. Potrebujes zasiahnut tych spravnych 10 [udi vo tvojom regione.

g
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Ako to zvladnut bez vyhorenia? Moderné trendy

3. Digitalny
~ Avatar (Al)

1. Plan a 2. Mudra

Systém

Pripravena stratégia (vies IR
presne, o a kedy). bez kazdodenného vymysl'anla. teba. Tvoj hlas tvoja tvar
nulovy stres pred kamerou.

Ciel = Zaklad, ktory bezi sam, aj ked'si na obhliadke.



Zachrana tvojho casu

e Hodiny pisania textov a vymyslania.
Manualna drina e Stres z natacania, prereky, strihanie. P
» Nepravidelnost, ked nestihas. ‘

»

Al a Systém
| / > e Stabilny obsah 2-3x tyzdene, 100 % spolahlivost.
A

/’ e Texty generované a predpripravené v blokoch.
e Digitalny avatar vytvori profi video za minutu.
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Pozor: Agentur ako maku

“Pombzeme vam byt viac vid7 I “Mam sice 22, ale viem to.” /!

'
\ Eva Prochazkova - 15:20
Zdravim Tomas,

Ponukame SEO optimalizaciu, ktora Vas
dostane na prve priecky.

Petra Novakova - 10:30

Dobry den, videla som Vas profil a zaujal ma.
Hladame partnerov pre expanziu, rada by som
s Vami prebrala moznosti spoluprace.

Py

Eva Prochazkova - 11:45 Jana Svobodova - 16:00

Zdravim Tomas, Zdravim Tomas,
Zdravim, ponukame sluzby spravy socialnych sieti.
Zaujal by Vas nas balicek pre realitné maklére?

Ahoj, pozeral som sa na Tvoj web,
mb&zem pomaoct s grafikou?

Nenechaijte sa nachytat! Obsah pre maklérov musia tvorit ludia, ktori realne
poznaju realitny trh. Nie sme len softvér, sme partner s obmedzenou kapacitou.



Jednoducha ekonomika neviditelnosti

Kolko zakaziek ti uslo,

Aka je tvoja
priemerna provizia?

d = pretoze ta klient
A NIKDY NEVIDEL, alebo
/i - o si ta preveril a TYS

HO NEPRESVEDCIL?

Na zaplatenie perfektného systému ti staci JEDNA
jedina zakazka navyse. A systém ich prinesie viac.
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Rozhodovaci ramec: Ktory makler si ty?

‘ 1. Ignorant —]

Ti, €o si povedia
"Mozno niekedy."
(Zostanu neviditelni).

[ 2. Solista ]
) i B AR e e s
- Ti, Co to skusia sami a po
g mesiaci vyhoria a skoncia.

(Budu zacinat od nuly).

Ti, Co si nastavia system,
vyuziju Al a vydrzia.
(Budu zbierat zakazky).

Za 12 mesiacov
budes rovnaky...

alebo

viditelhejsi-
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Chces vediet, ako na to konkrétne?
Prid na exkluzivny webinar ZDARMA.

Ukazem ti presné typy prispevkov, ktoré dnes funguju na majitelov.

Zistis, ako tvorbu obsahu zjednodusit a automatizovat pomocou Al.

& NotebooklLM



Predstav si tohtorocny december...
Bilancujes rok. Chces si povedat:

om byt viac

fakt

..

Socialne siete nie su buduicnost. SuU suc¢asnost.
Bud' si vidiet. Alebo nie si maklér. Za¢ni dnes.
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