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PRAVDA O uspéchu v MAKLERINE
...kterou vam mozna jesteé nikdo nerekl.

Zname se dobre? Pokud si nejste jisti, vénujte 77 vtefin videu, které meé predstavuje.
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Uvod: Makléfina mi dala svobodu. A svoboda
zmenila vsechno

Je mi 50 let a makléfina mi v Zivoté hodné dala. Vlastné mnohem vic, nez bych kdy ¢ekal. A
tak je Cas taky davat dal.


https://youtu.be/qMkA4WMu8xQ

UvVOD

MuzZete a nemusite si to ode mé vzit. Je to na vas. Ja jen vim, Ze to, co vam tady popisu, jsou
nastroje a vysledky, které mi skutecné hodné daly. A nejen me&, protoze existuje mnoho

vs v

uspésnych makléra, které ziejmé i znate, ktefi Sli stejnou cestou a které ,,postihlo stejné
Stésti“.

V nasledujicich fadcich najdete néco, co jsem nikdy nikde nevyslovil ani nenapsal. Je to
pfiznéni. Je to pravda o makléfiné. Pribéh obycejného kluka, syna zdravotni sestry a
Zeleznicare, ktery nikdy nic od nikoho nedostal. A za v§echno, co si kdy v Zivoté vydélal i
podélal, simize sam.

Je mi 50 let, madm vSechno, co jsem kdy chtél. A uz nemusim pracovat. Ale boze, proc bych to
délal. Mé to taaak bavi.

Miluju to. Ziju si to, co chci. Setkdvam se s lidmi, se kterymi chci. Vybiram si klienty. Casto
fikdm ne, protoze by mi to prosté nedélalo radost.

Vlastné Ziju sen.

Diky makléfiné jsem dozivotneé zajistil nejen sebe, ale celou svou rodinu, déti a pokud ten
majetek nerozfrcaji, tak i déti jejich deéti.

Mam klid. A ten je osvobozujici.

Délat véci, které chcete, ne které musite. Vytvaret néco hodnotného. Pomahat lidem. Ménit
k lepSimu Zivoty klient i maklérd. A jesté pfi tom rist.

Mozna mate jiné cile. Mé ke Stésti staci klid. A ten mam diky uspéchu, ktery mi makléfina
umoznila.

Protoze, jen kdyz jste Stastni, mUzZete délat Stastné lidi kolem sebe. Mit ¢as na ty, na kterych
vam zalezi. A naplhovat dny jen tim, co vam dava smysl.

Tohle je pro mé zivotni vitézstvi.

Pokud to citite podobné, pak jste tady spravné.
Protoze uspéch v makléfiné neni nahoda.

Je to vysledek néastrojl a rozhodnuti.

Aty vam ted ukazu. A poodhalim pravdu, kterou vam mozna do ted nikdo nefekl.

Citat: Nemuzes dosahnout nadpriimérnych vysledkl pramérnym myslenim.
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Kapitola 0: Okamzik, kdy jsem pochopil, ze
cekani na prilezitosti je nejvétsi chyba
maklére

Je mi 50 let. A kdyz se dnes ohlédnu zpét, vidim jasné, co skute¢né rozhodlo o mém
uspéchu.

Nebyl to talent. Nebyly to kontakty. Nebylo to Stésti.
Bylo to rozhodnuti pfestat ¢ekat. Aneb moje oblibené ,,zvedni zadek, rozum se pfida“.

Na zadatku jsem byl jako vétsina lidi. Cekal jsem na pfilezitosti. Cekal jsem na doporugeni.
Cekaljsem, az se néco stane.

Ale postupné jsem pochopil, Ze uspésni necekaji. Oni si vytvareji podminky, ve kterych
Uspéch vznika.

Atehdy jsem zacal délat néco jiného nezZ ostatni.

Pokazdé, kdyz jsem narazil na prekazku, vytvofil jsem nastroj, ktery ji odstranil.

Pokazdé, kdyz jsem citil, ze existuje vySSi uroven, vytvofil jsem si cestu, jak se tam dostat.
NejdFive pro sebe.

Pozdéji i pro ostatni.

Dnes tyto nastroje pomahaiji tisicim makléid po celé Ceské republice a Slovensku. Zatim.
A v této knizce vadm ukazu, jak vznikly. A hlavné, co mohou zménit ve vasi kariére.

Protoze uspéch neni nahoda.

Uspéch je systém.

Co kapitola této knizky, to jeden systém, ktery pouzivam a ktery z makléfiny déla opravdovy
byznys.

Citat: Pokud budes védét jen to, co védi vSichni ostatni, budes vydélavat jen tolik co ostatni.




1. KONKURENCNI VYHODA, KTEROU NEMA 88 % MAKLERU

Kapitola 1: Konkurenc¢ni vyhoda, kterou
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nema 88 % makléru

Vite o tom, Ze inzerat s videem ma az o 600 % vysSi navstévnost nez ten bez videa? To je
hola statistika inzertnich portald.

A vite o tom, Ze video prohlidku ma jen cca 12 % nabidek v CR?

A vite, pro¢ makléfi nedélaji video prohlidky u vSech nabidek i pfesto, Ze védi, ze to nabidce
pomaha?

Protoze video prohlidka stoji tisice. A ty tisice za video musi makléf vytahnou z vlastni
kapsy. A nékteré provize nejsou tak vysoké, aby se do toho ,veslo“ ivideo. U pronajm0 uz
vlibec ne. A maklér se ¢asto boji, Zze kdyz neproda, tisice za video vlastné vyhodil oknem.

Poznavate se vtom?

Co kdyby vam video prohlidku vytvofila uméla inteligence z fotografii. A na takové urovni, ze
lajk (i kdejaky makléF) ani nepoznad, ze podklady nejsou video zabéry, ale jen fotografie.
A fotky pfece jako maklér délate vzdycky, ze?

Co kdyby video prohlidka nestale tisice? A co kdyby byla vytvofena za par minut?
Sen?

Ne.

Pixuro.

»Pane kliente, u kazdé mnou nabizené nemovitosti véetné pronajmud délam video
prohlidku. Vzdy. U té vasi samoziejmé také.”

Sen?
Ne.
Pixuro.

Ke kazdé vami nabizené nemovitosti mate od ted video prohlidku a také video na vySku pro
pouziti na socialni sité.

Sen?

Ne.



JE MI 50.

Pixuro vzniklo proto, aby makléF mohl snadno vytvaret atraktivni video prohlidky z fotografii
pomoci Al a cena byla vice nez pfijatelna. Tocte i klasické video prohlidky s kameramanem,
vyhrajte si s video prezentacitam, kde je na to dostatek penéz. Ale méjte videa i u nabidek,
kde na to v rozpoc¢tu neni dostatek financi.

Video zvySuje zadjem. ZvySuje divéru. ZvySuje hodnotu prezentace.
Maklér diky tomu pusobi profesionalnéji.
A profesional ziskava lepsi klienty.

Moje praxe:

Ke kazdé nemovitosti vytvarim video prohlidku. Uz roky. Nikdy nenajdete mou inzerci bez
video prohlidky. A vzdy vytvarim i video na vySku pro prezentaci nemovitosti na socialnich
sitich. Klienti to védi, fikdm to, prezentuji to. Diky tomu porazim minimalné 88 % makléra,
protoze video tvofi alespor obcas jen 12 % maklérd. VétsSinu konkurence diky této
,maliCkosti“ ani nelze nazvat konkurenci — nemaji proti mné Sanci. Klienti totiz védi, ze
video pomaha, Ze video prodava. Ano, prodate i bez videa. Ale tady nejde jen o prodavani
nemovitosti, tady jde hlavné o nabirani nemovitosti.

Otazka:
Délate bez vyjimky u vSech vasSich nabidek video prohlidku? A takeé video na vysSku na
socialni sité? Ano? Gratuluji. Ne? Pak...

Reseni:
Vyuzijte Puxuro. Jedine&ny nastroj, ktery vam pomoci umélé inteligence vytvofi video
prohlidku i video na socialni sité. Za zlomek ceny a zlomek ¢asu oproti praci kameramana.

Pixuro CZ
Pixuro SK

Citat: Nejvétsi forma Silenstvi je nechat véci pfi starém a myslet si, Ze se néco zmeni.

Kapitola 2: Jak se posunout od maklére,
ktery shani klienty k makléri, kterého shani
klienti


https://www.pixuro.cz/
https://www.pixuro.sk/

2.JAK SE POSUNOUT OD MAKLERE, KTERY SHANT KLIENTY K MAKLERI, KTEREHO SHANI KLIENTI

Kazdy makléf zna ten pocit, kdy musi aktivné hledat dalSi zakazku. Volat. Pfipominat se.
PresvedcCovat.

Je to vyCerpavajici. A dlouhodobé neudrzitelné.

Zlom prichazi ve chvili, kdy se situace otoci. Kdy klienti zacnou pfichazet sami. Ne proto, ze
jste méli stésti. Ale proto, Ze vas znaji.

Duvéra dnes vznika davno pred prvnim telefonatem. Vznika na internetu. A soucast

internetu jsou socialni sité. Tam si klient vytvafi nazor, jeSté dfiv, nez vas oslovi.
Maklér, ktery je vidét, existuje. Maklér, ktery neni vidét, neexistuje.

Jinymi slovy to znamena, Ze musite, ano, musite byt vidét na socialnich sitich. Avidét na
socialnich sitich znamena Ze jste tam aktivni nékolikrat tydné, konzistentni po cely rok a
obsahové atraktivni. Ato je prace. Dost prace.

Proto vznikl Bali¢ek Socialni sité. Aby makléf nemusel feSit, co publikovat a jak byt vidét.
Aby mohl systematicky budovat divéru a znacku. A sém si vybere, jak hodné a jak Casto.

MuzZete mit tfeba jen dvé zajimavé aktuality tydné. Samoziejmeé nonstop po cely rok i kdyz
jste na dovolené, marodite, nebo prosté nestihate. Nebo si vyberte bali¢ek, kde natadite
podle dodaného scénare vlastnividea anebo vam vytvoifime vaseho vlastniho avatara a ani

vase maminka nepozna, zZe to nejste vy. Moznosti na vybér mate mnoho.
Vysledkem je vice klientl, ktefi pfichazeji pfipraveni spolupracovat.
Ato je zdsadni rozdil.

Moje praxe:
Dnes jsem na vSech socialnich sitich. Sleduje mé desitky tisic lidi. A mési¢né vkladam cca
50 pfispévka. Nepretrzité. Uz roky. Déla mi to byznys.

Otazka:

Vkladate na soc. sité posledni rok min. 3 prispévky tydné? Nepfretrzité? Bez prestavky?
Pfivadi vam tato ¢innost prokazatelné nové klienty, zakazky a vydélava vam minimalné
statisice rocné? Ano? Gratuluji. Ne? Pak...

Re3eni:

Vyuzijte Balicek soc. sité, ktery se vam postara o pravidelné vkladani prispévkd. A to, co
pfidate vy, je jen tfeSnicka na dortu. O absolutni zaklad aktivity na vaSich soc. sitich mate
postarano. Od marketér(, ktefi znaji reality. Neustale, konzistentné, prosté furt.

Balicek socialni sité
Balicek socialne siete

Citat: Pokud chces mit to, co jsi doposud nikdy nemél, musis zacit délat néco, co jsi
doposud nikdy nedélal.



https://chytrymakler.cz/balicek-socialni-site/
https://chytrymakler.cz/balicek-socialni-site-nove-sk/
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Kapitola 3: Pro¢ nekterym maklérum
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klienti volaji sami a jini zustavaji neviditelni
Byt viditelny na socialnich sitich je jen jedno kolecko soukoli. Internet nejsou jen socialni
sité. Internet jsou pfedevsim (plati to roky, a jeSté asi dlouho bude) internetové stranky.
Dnes existuje jeden tichy okamzik, ktery rozhoduje o tom, jestli klient zavola prave vam.

Ten okamzik nastane ve chvili, kdy si vas vyhleda na internetu.

Nepta se vas. Nedava vam prostor néco vysvétlit. Prosté se podiva. A béhem nékolika vtefin
se rozhodne.

Pokud nenajde nic, neexistujete.

Pokud najde nabidky na realitnim portalu, jste zaménitelni.

Pokud najde, ze jste jen soucast néjakeé realitni kancelare, jste jeden z mnoha.
Pokud najde obycCejny web, mozna vas zvazi.

Ale pokud vas najde na webové strance, kde si z vas sedne na zadek, pak vystoupite z fady.
A tady rozhoduje jedna zasadni véc.

Bud mate web, nebo mate chytry web.

Bud mate jen hezkou vizitku na internetu, nebo mate nastroj. Nastroj na ziskavani klient(.

Je to ve skutecnosti soubor nastroju, které aktivné pracuji pro maklére a pomahaji mu
ziskavat klienty, budovat dvéru a riist.

Vas chytry web ma moderni nastroje pro ziskavani klientd:
e Nastroj pro e-mail marketing bez omezeni po¢tu kontakt(

e Nastroj pro sbér kontakt(, tvorbu databaze a pravidelnou komunikaci s vasimi
klienty

e Nastroj pro tvorbu neomezeného poctu stranek nemovitosti s profesionalni
prezentaci

e Nastroj pro vytvoreni video prohlidek z fotografii pomoci umélé inteligence



3. PROC NEKTERYM MAKLERUM KLIENTI VOLAJI SAMI A JINI ZUSTAVAJ{ NEVIDITELNT

o Nastroj pro vytvareni aukci nemovitosti, které pomahaji prodavat za vyssi cenu

e Nastroj pro ziskavani novych kontaktli pomoci e-booku nebo online odhadu
nemovitosti

e Nastroj pro budovani autority diky pravidelnym ¢lankiim a obsahu

o Nastroj pro automatické sdileni obsahu na socialni sité

e Nastroj pro jednoduchou Upravu webu bez nutnosti technickych znalosti

e Nastroj pro ziskavani kontaktli pomoci Al asistenta a kontaktnich formulara
o Nastroj technické podpory, ktery zajistuje, Ze na nic nejste sami

e Nastroj pro rychlé odhady nemovitosti s vystupem pro klienta

e Nastroj pro ziskavani kontaktl na majitele nemovitosti pfes online odhady

e Nastroj pro tvorbu profesionéalnich PDF letak( pro klienty a prohlidky

e Nastroj vyuzivajici umélou inteligenci pro tvorbu popist, e-maild a pfispévku
e Nastroj pro vzdélavani a pfistup ke knihovné webinart a workshop

Umi tohle vas web? Sbirat kontakty na majitele, tvofit databazi, komunikovat pfes email
marketing, vytvaret aukce, video prohlidky z fotek, tvofit ¢lanky, vkladat obsah na socialni
sité, mit vlastniho Al asistenta... Tohle je ten rozdil.

Obycejny web existuje. Chytry web pracuje.

Pracuje pro vas ve dne. Pracuje pro vas v noci. Pracuje pro vas i ve chvili, kdy se vénujete
rodiné nebo klientim.

Privadi nové kontakty. Buduje dlvéru. Pomaha klientovi rozhodnout se jesté pred prvnim
telefonatem.

Maklér bez tohoto systému musi klienty prfesvédcovat.
MaklérF s timto systémem s nimi uz jen domlouva spolupraci.
A pravée vtom okamziku se maklér pfestava uchazet o klienty.
Klienti se zaginaji uchazet o ngj.

Moje praxe:
Muj web je ndborovy web. Nabira mi zakazky, prokazatelné mi pfivadi prodavajici, vydélava
mi penize. Neni to web, je to sofistikovany marketingovy nastroj.

Otazka:

Privadi vam vas web prokazatelné celoro¢né nové klienty? Ma vas web nastroje, které vam
zajistuji pravidelny pfisun novych zakazek? Vite, ze diky webu ziskavate min. 10+ zakazek
rocné? Ano? Gratuluji. Ne? Pak...

Reseni:

Viyuzijte Chytry web makléie v CR &i SR (k dispozici je také Chytry web poradce a poradcu).
Marketingové nastroje, které jsou integrované v chytrém webu z vas udélaji dlvéryhodného
a zadaného profesionala.
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Chytry web maklére
Chytry web makléra
Chytry web poradce
Chytry web poradcu

Citat: Informace nejsou znalosti. Na svéte je prebytek informaci, ale staly nedostatek
znalosti.

Kapitola 4: Jak prodavat nemovitosti za
vysSsSi cenu

Nejlepsi zplsob, jak dosahnout maximalni ceny, je aukce.

Je to jediné spravné feSeni pro situaci, kdy chce nemovitost vice kupujicich sou¢asné.
To totiz méni dynamiku prodeje.

Z kupujiciho, ktery vybira, se stava kupuijici, ktery bojuje o pfilezitost.

Chytra aukce umoznuje vytvofit transparentni prostfedi, kde vznika skute¢na trzni cena.
Maklér diky tomu pfinasi majiteli lepSi vysledek.

A klient si pamatuje a doporucuje prfesné takového maklére, ktery mu vydélal vice.

A kupujici? Vérte, ze pokud budou nékdy prodavat svou vlastni nemovitost, budou chtit
pravé takového maklére, ktery docili nejvys$Si mozné ceny.

Na vSechny strany je to ten nejféroveéjsi zplsob prodeje v pfipadé dvou a vice zdjemci. O
vySSi provizi ani nemluve.

Makléf, ktery ma v portfoliu takovou sluzbu ma mimochodem dalSi ndborovou konkurenéni
vyhodu, protoze vétSina makléra zplisob prodeje formou aukci neumi a nenabizi. Obalkova
metoda, nebo licitace o cené neni aukce. To pfenechte maklériim, ktefi zapomnéli, Ze je
21. stoleti.

Moje praxe:

Soucast nabidky mych sluzeb je aukce. Majitelé ,,na to slySi, i kdyz se nakonec takovy krok
tfeba neuskutecni. A pokud ano, dochazi k navysSeni ceny. Majitel ziskava vice penéz, ja vét-
Si provizi. A kupujici i ostatni zajemci (navzdory tomu, Ze nebyli vitézi) mi svéruji své
nemovitosti do prodeje ¢i mé doporucuiji, protoze vidi, Ze jsem do kapsy prodavajicich
dokazal pfinést vice penéz.


https://chytry-web-maklere.cz/
https://chytry-web-maklera.sk/
https://chytry-web-poradce.cz/
https://chytry-web-poradcu.sk/

4.JAK PRODAVAT NEMOVITOSTI ZA VYSSI CENU

Otazka:
Mate ve svém portfoliu sluzeb aukce, délate je, vydélali jste majitelim o miliony vice a sobé
0 sovky tisic vice na provizich? Ano? Gratuluji. Ne? Pak...

Reseni:

Vyuzijte Chytrou aukci. Nebo viaAukce. Moderni a transparentni zpasob, jak navysit cenu
nemovitosti v ptipadé vice zajemc(. Chytrou aukci mlzZete vyuzit bud samostatné, nebo jako
soucast Chytrého webu makléfe v CR i SR.

Chytra aukce

Chytra aukcia
viaAukce

Citat: Clovék si svdj osud musi vybrat, a ne ho jen pfijmout.

Kapitola 5: Jak prestat byt sam a zacit rust
rychleji

Maklér, ktery je sam, roste pomaleji.

Makléf, ktery je soucasti prostredi, které ho posouva, roste rychleji.

Klub Chytry maklér vznikl jako misto sdileni zkuSenosti, strategii a inspirace.

Maklér ziskava noveé pohledy. Novou energii. Nové moznosti.

A to méni vysledky.

e pravidelna on-line setkani

e archiv 400+ tréningl

e experti na marketing, pravo, investice...

e exkluzivni komunita maklérd, ktefi chtéji rist
e uzaviena Facebook a WhatsApp skupina

e adalSivyhody

Moje praxe:
Pravidelné se setkavam s kolegy, ktefi maji stejny zajem, jako ja. Byt dnes o kousek lepsi

brat jako konkurenty, nebo jako kolegy. Jsi takovym makléfem, jakymi makléfi se
obklopujes. Prostredi té utvari. Bud'té tvé prostredi brzdi, nebo posouva.

Otazka:
Setkavate se pravidelné s kolegy, ktefijsou alespon v nékteré ¢innosti lepsi nez vy?

10


https://chytra-aukce.cz/
https://chytra-aukcia.sk/
https://viaaukce.cz/

JE MI 50.

Setkavate se s makléfi napfic firmami a barvami, za které kopou? Ucite se od expertd mimo
vaSi firemni a socialni bublinu? A ziskavate z takovych setkani néco, co vam pak zafunguje
v praxi? Ano? Gratuluji. Ne? Pak...

Reseni:
Starite se ¢lenem klubu Chytry makléf. Komunity makléfQ, ktefi chté&ji r(ist. Dnes jiZ stovky

maklérd, ktefi se setkavaji uz fadu let. A navic ziskate pfistup ke 400+ videi snad na Uplné
kazdé téma, které kdy makléf fesil. Clenstvi vas vyjde jako jedno kafe denné.

Klub chytry makléf

Citat: Nové znalosti ti pfinesou nové moznosti.

Kapitola 6: Jak zrychlit svuj rust o roky

Za co jsem v zZivoté utratil nejvic penéz? Pokud nepocitam nemovitosti, auta a cestovani,
tak za vzdélavani. Kazda tisicovka do vzdélani mi vydélala desetitisice. A kazdych sto tisic
do vzdélani mivydélalo miliony.

VSichni Uspésni se shoduji na tom, Ze je nejvic posunulo sebevzdélavani. Investice sam do
sebe.

ZkousSet vSechno sam je nejpomalejsi cesta.

Protoze Uspéch za sebou zanechava stopy. Protoze to, prfed ¢im dnes stojite, to uz pred
vami ti uspésni zvladli. A ty neuspésné to zabilo.

Mentoring umoznuje preskogit chyby a jit rovnou k tomu, co funguje.

Maklér ziskava jasny smér.

Ajeho rlst se vyrazné zrychluje.

Sam jsem v rlznych odvétvich mentorovany. A protoze vim, co to se mnou udélalo, obcas
sam mentoruji maklére.

Moje praxe:

Doslova se pidim a prahnu po lidech, ktefi dokazali vic nez ja. A jakmile se k nim mam Sanci
dostat, poslouchat je, mluvit s nimi, nebo se jich dokonce ptat a dostavat odpoveédi, sko¢im
po tom. A rad si to zaplatim. A vim, Ze to ¢asto stoji hodné penéz. Samoziejmeé. Jenze dat za
radu jednu korunu nékomu, kdo neni lepSi nez ja, nebo sto tisic nékomu, kdo mi svou radou
vydeéla milion? To si tu korunu radéji necham.
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6. JAK ZRYCHLIT SVUJ RUST O ROKY

Otazka:

Uz jste zaZili mentoring? Pozor, ne kougink, to déla koug, co neni z oboru. Casto to nenf
uspésny podnikatel. Mentoring je vedeni od ¢lovéka z oboru, ktery dosahl vétsich uspéchu
a je ochoten se s vami podélit o zkuSenosti. Aby vaSe cesta nebyla pokus omyl, ale abyste
Sli efektivné k vasim vytouzenym cillim. Uz jste zazili mentoring? Ano? Gratuluji. Ne? Pak...

Reseni:

Vyuzijte Realitni mentoring. Jen vy a ja. Jeden na jednoho. Prec¢téte si, co o mentoringu
napsali ti, co jej absolvovali. Jen malé upozornéni, mentoring si nemuzZete jen objednat a
zaplatit. Peclivé vybiram maklére, se kterymi to dava smysl. A mentoring s nimi zlstava
v anonymité. Jen vy aja.

Realitni mentoring

Citat: Pokud mysli§, Ze je drahé angazovat profesionala, jen pockej, co to bude stat, az
najmes amatéra.

Kapitola 7: Jak odstranit prekazky, které
vas brzdi

Vlastné to tak trochu souvisi s predchozim bodem. Nékdy ¢lovék prosté potrebuje
informace. Aty mu mlzZe dat nékdo, kdo uz to fesil, v té situaci byl, tfeba i ty chyby uz
udélal... a nakonec se dostal mnohem dal nez vétSina. Mit moznost se zeptat je nékdy k
nezaplaceni.

Kazdy makléf ma slepa mista.

Osobni konzultace pomaha tyto prekazky odhalit a odstranit.
Stejné tak individualné nastaveny kurz pro cely tym.

Vysledkem je vétSsijistota. LepSi vysledky. Rychlejsi posun.

Moje praxe:

Pokud feSim néjakou strategickou véc, zménu, rozhodnuti... zjistim si, kdo uz to fesil, kdo
tomu rozumi, v koho mam dlvéru a jdu se zeptat. Konzultace v fadech tisicll a desetitisicu
si platim pravidelné. Pro¢? Pokus omyl necham tém, co na to maji ¢as. Ja chci jit rovnou

k véci. Ja hraju na vysledky.

Otazka:
Konzultujete sva zasadni rozhodnuti? A konzultujete je s témi spravnymi lidmi? Ano?
Gratuluji. Ne? Pak...
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JE MI 50.

Reseni:

Mate-li chut a potfebu, konzultace poskytuji. Setkani, kde vy se ptate a ja odpovidam.
Samoziejmeé pfedem pfiprava, aby byla konzultace maximalné efektivni. Pfipadné je mozny
kurz na miru pro cely tym.

Osobni konzultace
Kurz na miru

Citat: Nez budes nékomu naslouchat, podivej se na jeho vysledky.

Kapitola 8: Jak vytvorit vlastni realitni
kancelar, ktera roste

Pfed mnoha lety jsme vytvorili s tymem web pro maklére, ktery ma dnes mnoho nastroju
pro marketing a ziskavani klientl. A postupem ¢asu prichazeli majitelé realitnich kancelari
a rikali:

»Ja chci pro svou realitni kancelar taky nastroj pro email marketing a databaze a aukce a Al
asistenta a odhady, blogové ¢lanky, propojeni na socialni sité, tvorbu popisl a textll pomoci
umelé inteligence a samostatné stranky nemovitosti a ebooky ke stazeni a ty video prohlid-
ky z fotek pomoci Al a to vSechno, co maji ti makléfi.”

A tak vznikl Chytry web RK.
Totéz, co umi weby maklérl, a jeSté néco navic.

Vite, jaka je nejvétsi chyba webl realitnich kancelafi? Vypadaji ¢asto jako vitrina nabidek
na prodej. Ale, co hlavné chce realitni kancelar? Jisté, urcité prodavat. Ale hlavné nabirat,
nabirat a zase nabirat. Pokud vam vase webové stranky realitni kancelafe nenabiraji nové
zakazky. Pak je to jen web a vlibec to neni chytry web.

Moje praxe:

Kdyz se zeptam maijitell realitnich kancelafi, jestli chtéji ziskavat vic kupujici, nebo pro-
davaijici, toto je nejCastejsi odpoved: ,Jiste, ze chceme kupujici, ale hlavné potfebujeme
ziskavat ty prodavajici.“ Tak pro¢ mate web zaméreny jen na kupujici a pro prodavajici tady
nemate skoro nic?

Otazka:

Kdyz dnes pfijde majitel nemovitosti na vase webové stranky, najde tam sakra dobré argu-
menty, pro¢ vdm ma zavolat a svéfit nemovitost do prodeje? Sedne si z vasi nabidky sluzeb
pro prodavajiciho na zadek? Vite prokazatelné, ze vam webové stranky vasi RK pfivadeé;ji kli-
enty a nemovitosti na prodej? A je jich opravdu dost? Ano? Gratuluji. Ne? Pak...
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8.JAK VYTVORIT VLASTNI REALITNI KANCELAR, KTERA ROSTE

Reseni:

VyzkouSejte Chytry web RK. Nastroj pro realitni kancelare, ktery ma za cil budovat vasi
znacku, a hlavné pfivadét vam klienty — prodavajici. Stejné skvély nastroj jako Chytry web
makléfe + néco navic.

Chytry web RK

Citat: Pokud se zménis ty, zméni se vSechno.

Kapitola 9: Cim vice mist na inzerci, tim lépe.
Kazdy majitel chce vidét svou nabidku idealné vSude.

Cim vice mist pro inzerci mate, tim lépe. Jen to samozfejmé musi davat ekonomicky smysl.

Inzertni portal viaReality je tu uz od roku 1997. A stale ma inzerci zdarma. Pokud je vas
exportni software na vasi strané, nabizi export na viareality.cz zdarma.

Chcete inzerovat na dalSim realitnim portalu zdarma? Vedou k tomu pouze tfi kroky:
1. Jdéte na viareality.cz a udélejte registraci — tfi kliknuti

2. API kli¢, ktery vam pfijde na vas email zadejte do vaseho exportniho softwaru

3. ZaSkrtnéte u vaSich nemovitosti export na viareality.cz a je to — inzerujete zdarma

Pokud vas exportni software nezajistuje export na viareality, pozadejte ho, aby se s
viareality spojil, obdrzi navod, jak export zajistit. Neni to nic slozitého, staci chtit. Pokud vas
exportni software nebude chtit export zajistit, vymeénte ho, nestoji na vasi strané. VSechny
kvalitni a profesionalni exportni softwary v Cesku na viareality exportuji.

Moje praxe:

Pri ndaborové schlizce mivzdy funguje jeden z argumentl. A to je, kde vSude se klientova
nemovitost objevi. Samoziejmé je dileZita kvalita, ale majitel rad slysi i kvantitu. Cim vice
mist, kde se nabidka objevi, tim lépe.

Otazka:
Inzerujete tzv. kde se da? Jsou klienti na naborovych schlizkdm spokojeni s tim, kde vSude
se jeho nabidka objevi? Inzerujete i na viaReality.cz? Ano? Gratuluji. Ne? Pak...

Redeni:
VyuZzijte inzerci na viaReality.cz Je to zdarma.

viaReality

Citat: Pokud chce$ zménit vystup, musis zmeénit vstup.
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JE MI 50.

Kapitola 10: Pro¢ maji nekteri makléri
naskok, ktery ostatni nikdy nedozenou

Rozdil mezi primérnym a uspésnym makléfem ¢asto nenividét.

Ale existuje. A je zasadni.

Je vtom, jak maklér pfemysli. Jak reaguje. Jak se rozhoduje.

Kazda schlizka, kazdé jednani, kazdy prodej ma svij lepsi a horsi zplsob feseni.

Makléf, ktery vi, co déla, plsobi jisté. Klient to citi. DGvéfuje mu vice. A svéfuje mu svou
nemovitost.

VétSina makléra se uc¢i metodou pokus—omyl. A tyto chyby je stoji roky.

Knizka Jak nepo*rat prodej nemovitosti vznikla proto, aby makléf nemusel tyto chyby
opakovat.

Obsahuje detailni navod a ukazky, jak tu praci délam ja. Jak prodavam nemovitosti. Od
obyc¢ejnych bytl pres vily, primyslové arealy az po zamek knizete Kinského.

Ja osobné hodné ¢tu. Neustale.

Diky tomu mam naskok. Rozumim vécem, které jini teprve objevuiji.
Maklér, ktery se vzdélava, roste.

Maklér, ktery neroste, z(stava stat.

A vtomto oboru se stojici makléfi postupné ztraci.

Moje praxe:

Ctu. Potad. Knihu za knihou. Vyhybam se tlachalfim, ezoterik(im a autortim bez
prokazatelnych byznys vysledk(. Hledam a vybiram si ty, které si prec¢tu a daji mi alespon
jednu jedinou myslenku. Jedno zlepSeni. Jeden posun. A pak to logicky pfichazi. Pofad nové
mysSlenky, pofad zlepSeni, pofad posun.
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10. PROC MAJI NEKTERI MAKLERI NASKOK, KTERY OSTATNI NIKDY NEDOZENOU

Otazka:
PrecCtete alespon pét knih roéné? Ty, které vam daji néjakou mySlenku, zlepSeni, posun
vtom, co délate? Ano? Gratuluji. Ne? Pak...

Reseni:
Zkuste si precist tuhle knizku: Jak nepo*rat prodej nemovitosti. Knizku posvétili globalni
stratég a byvaly $éf Microsoftu pro Evropu Jan Muhlfeit. Tfreba potésii vas.

Jak nepo*rat prodej nemovitosti

Citat: Pohni se. Nejsi strom.

Kapitola 11: Jak se zlepSovat kazdy den a
budovat si jistotu, kterou ostatni nemaji

Uspé$ni makléfi nedélaji jednou za rok zdsadni zménu.

ZlepSuji se kazdy den.

Staci jedna nova mySlenka. Jeden novy napad. Jedno malé zlepSeni.

A zarok je rozdil obrovsky.

VétSina maklérl ale nema zdroj inspirace. Nema nové podnéty. Nema nové pohledy.
Proto vzniklo SofistiGO.

Misto, kde sleduji nove tipy, strategie, rady a vychytavky z praxe.

Diky tomu se neustale posouvam.

Dnes jsem lepSi nez vCera.

Maklér, ktery se prestane zlepSovat, zaCne zaostavat.

Makléf, ktery roste kazdy den, ziskava naskok, ktery ostatni uz nedozenou.
A pravé tento naskok rozhoduje o tom, kdo bude mit klienty. A kdo ne.

Moje praxe:

Jasné, Ze se sebevzdélavam. Nékdy je to hutnéjsi, nékdo je to easy. Kratka videa a tipy na
socialnich sitich jsou fajn. Ted' nemyslim roztomila sténatka, myslim videa do minuty, co
vam néco daiji.
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JE MI 50.

Otazka:
Sledujete lidi a stranky, které vam klidné i denné serviruji néjaké dobré tipy? Takové, co sedi
do vaSi praxe makléfe? Ano? Gratuluji. Ne? Pak...

Reseni:

Sledujte SofistiGO. Vzdélavaci platforma pro realitni maklére a financni poradce. Dejte jen
Sledovat na Facebooku ¢i Instagramu a hned mate v mobilu tipy a rady, které vas nic nestoji
a posunou vas dal.

Facebook SofistiGO
Instagram SofistiGO

Apropd

Sledovat mUzete i moje profily:
Facebook

Linkedin

Instagram

YouTube

TikTok

Citat: Kazdy ¢lovék v kazdém okamziku jedna nejlépe, jak umi, na zakladé téch informaci,
které pravé ma.

Kapitola 12: Toto jsem a toto mam. Diky
nastrojum, které pouzivam kazdy den.
Mala rekapitulace.

Nejsou to teorie. Nejsou to sliby.

Jsou to nastroje, které pouzivam. Vytvofil jsem je pro sebe, pro svlj Uspéch. A Gspéch se
dostavil. Makléfina mi v Zivoté hodné dala. Je ¢as davat dal. A proto tyto nastroje sdilim
s ostatnimi, abychom rostli spolecné. A toto je vysledek.

Strucné. Upfimné. Bez pfikras.

Pixuro

Mé prezentace vypadaji profesionalné.
Nemovitosti zaujmou vice kupujicich.
Plsobim moderné, silné a davéryhodné.
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12. TOTO JSEM A TOTO MAM. DIKY NASTROJUM, KTERE POUZIVAM KAZDY DEN.

Balicek Socialni sité

Jsem vidét. Neustale.

Lidé mé znaiji, jesté, nez meé oslovi.
Klienti mi piSou sami.

Nemusim nikoho presvédcovat.

Chytry web maklére / poradce

Jsem dohledatelny. Davéryhodny. Nezaménitelny.

MUj web pracuje za mé kazdy den. Neni to web, je to chytry web.
Ziskavam klienty i ve chvili, kdy zrovna nepracuiji.

Mam vlastni digitalni majetek, ktery mi nikdo nevezme.

Chytra aukce

Prodavam za maximalni moznou cenu.
Klienti mi dGveétuji, protoze jim pfinasim lepsi vysledky.
Jsem maklér, ktery prodava chytre, ne nahodou.

Klub Chytry maklér

Nejsem sam.
Mam pfistup k novym strategiim, inspiraci a zkusenostem.
Rostu rychleji, protoZe jsem ve spravném prostredi.

Realitni mentoring

Mam jasno.
Vim, co funguje a co ne.
Neztracim roky hledanim slepych cest.

Osobni konzultace

Vidim véci, které jsem dfive nevidél.
Odstranuji prekazky.
Posouvam se dal.
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JE MI 50.

Chytry web RK

Mam system.
Mam pevné zaklady.
Mohu rlst bez omezeni.

viaReality

Jsem vidét na dalSim misté internetu.
Ziskavam dalSi poptavky.
Mam dalsi zdroj pfilezitosti, ktery pracuje nepretrzité.

Knizka Jak nepo*rat prodej nemovitosti

Hodné Ctu. Neustale.

Diky tomu mam naskok.

Rozumim vécem, které jini teprve objevuiji.
Rostu kazdy den.

SofistiGO

Sleduji nové tipy, rady, strategie a vychytavky.
Neustale se ucim.

Neustale se zlepSuiji.

Dnes jsem lepSi nez v¢era.

Citat: Bud' mas vymluvy, nebo vysledky. Nikdy nemas oboji.

A vysledek?
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12. TOTO JSEM A TOTO MAM. DIKY NASTROJUM, KTERE POUZIVAM KAZDY DEN.

Mam klid.

Klienti pfichazeji.

Nemovitosti se prodavaji.

Byznys roste.

A ja sivybiram, co chci délat. S kym chci pracovat. A jak chci zit.
Tohle mi tyto nastroje daly.

A mohou to dat i vam.

Rozhodnuti je na vas.

Zaverecna kapitola 13: Okamzik, kdy se
rozhoduje, jak bude vypadat zbytek vasi
kariéry

Na zacatku maklérské kariéry déla vétSina z nas stejnou chybu.

Mysli si, ze Uspéch pfijde s Casem.

Ze stadi vydrzet. Stac&i pracovat. Staci ¢ekat.

Ale pravda je jina.

Cas sdm o sobé& nic neméni.

Jsou makléfi, ktefi pracuji 20 let a stale zacinaji kazdy mésic znovu.

A pak jsou makléfi, ktefi vybuduji systém. A ten systém pracuje pro né.

To je ten rozdil.

Rozdil mezi nejistotou a klidem.

Rozdil mezi tlakem a svobodou.

Rozdil mezi kariérou, ktera vas vyCerpava, a kariérou, ktera vas napliuje.

V uréitém okamziku si kazdy maklér uvédomi jednu zasadni véc.

Ze nejde o to, kolik pracuje.
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JE MI 50.

Jde o to, co sivybuduje.

Kazdy nastroj, ktery jste v této knize poznali, vznikl z jedné potieby.
Mit vétsi jistotu. Vétsi stabilitu. Vétsi kontrolu nad vlastnim Zivotem.
A postupné se stane néco zvlastniho.

Prestanete premyslet, kde vezmete dalSi zakazku.

Zacnete pfremyslet, kterou zakazku pfijmete.

Prestanete pracovat ze strachu.

ZaCnete pracovat z radosti.

Prestanete délat véci, které musite.

Zacnete délat véci, které chcete.

A pravé tehdy pochopite, ze makléfina neni jen prace.

Je to nastroj, ktery vdm muze dat svobodu.

Ne ze dne na den.

Ale krok za krokem.

Rozhodnuti je na vas.

MuzZete pokracovat stejné jako doposud.

Nebo mUzete zacit budovat néco, co vam jednou dé klid.

Cesta existuje.

Nastroje existuiji.

Ted uz o nich vite.

A mozna jednou, az se ohlédnete zpét, zjistite, ze prave toto byl okamzik, kdy se vSechno
zmeénilo.

Zvedni zadek, rozum se prida.

S dctou k vasi jedine¢nosti. Tomas Kucera
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